
In September of 2008 my wife and I attended the Los Angeles County Fair at Pomona, California.  I had 
been in the market for a water filter system for a while and had done my research.  Naturally, I had done 
the research on the popular brands, but was unable to find a system at a price I could be happy with.  I 
thought I might find a better deal at the fair.   
 
I happened by the Multi‐Pure booth and met Ron Underwood.  Needless to say, after a few minutes 
with Ron explaining Multi‐Pure and the certifications I was convinced this was the best system on the 
market.  Multi‐Pure reduces more contaminates than any other on the market, and the price was 
unbelievable.  I bought the system.  Ron made me an offer I couldn’t refuse...he would give me a deal, 
but I would need to become a “wholesale” agent.  That was the smartest move I had made in years. 
 
I used the system from September 2008 until March of 2009 and was very pleased with what I had.  I felt 
I had found the business I had been looking for.  I had tried several others and found I was just not into 
selling a product just for the money.  I had to believe in what I was selling and it had to be something 
everyone needed….Not wanted, but needed.  EVERYONE NEEDS WATER, just as Mr. A. Rice, Multi‐Pure 
President, has said many times 
 
My first sale was to a family member (as most are) with Ed Amerault assisting.  From that time on there 
was no stopping me.  I started by purchasing a few 750SB’s to build a stock.  My next stop was the swap 
meet in my area.  I made several contacts which in the future will become customers. 
   
Ed invited me to help at the LA County Fair in September 2009 and I eagerly accepted.  With Ed’s 
guidance I went from Executive Builder to Master in just 4 weeks.   
 
I can only thank my guardian angel for guiding me to the Multi‐pure booth.  Now I have a second career 
and I’m only 76.   
 
THANK YOU MULTI‐PURE! 
 
Clifford & Lavonne Davidson 
Independent Distributors  
Canyon County California 
 


